
I TRENT’ANNI DI HINOWA SONO STATI 
CELEBRATI CON UNA SERIE DI APPUNTAMENTI 
CUI HANNO PRESO PARTE I CLIENTI E I 
DISTRIBUTORI DI TUTTA EUROPA

TTrent’anni di innovazione, di tecnologia, 
di prodotti non sono uno scherzo. Sono un 
traguardo, e un trampolino di lancio, da 
festeggiare con tutti gli artefici di questo 
successo: la famiglia Fracca, i dipendenti, 
i partner, i distributori e i clienti, tante 
tessere di un puzzle che hanno portato 
Hinowa in una dimensione internazio-
nale celebrata attraverso una serie di 
incontri che si sono svolti tra novembre 
e dicembre. Noi siamo stati ospiti della 
società di Nogara nelle giornate del 24 
e 25 novembre dedicate all’Italia, fatta 
eccezione per una delegazione olandese, 
e che ha visto la partecipazione di quasi 
200 persone in rappresentanza di oltre 
70 società. I festeggiamenti per il tren-
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Oltre la festa 

L’importanza della formazione in Hinowa è stata sottolineata 
dalla nutrita presenza IPAF

tennale di Hinowa sono infatti stati diluiti 
in molteplici eventi nell’arco di due mesi. 
“In questo modo”, commenta Davide 
Fracca, export sales manager di Hino-
wa, “abbiamo potuto ospitare i clienti e 
i distributori di tutta Europa, dividendoli 
per area geografica e linguistica, in modo 
da poter dare loro tutta la nostra attenzio-
ne”. La splendida ospitalità veneta, oltre 
a notevoli picchi gastronomici e musicali, 
ha messo in mostra la più recente pro-
duzione Hinowa e ha dato modo a tutti i 
partecipanti di apprezzare le ultime no-
vità riguardati gli stabilimenti che hanno 
visto un incremento dell’area produttiva 
di 7.000 metri quadrati e un’evoluzione 
del lay-out delle linee di costruzione delle 
macchine in linea con la filosofia Lean. 
Oggi Hinowa si estende su una super-
ficie totale di 90.000 m2 dei quali 30.000 
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+ La nuova Lightlift 33.17
“A livello di piattaforme”, ci ha confidato Davide Fracca, “stiamo preparando il 
lancio della nuova Lightlift 33.17, una 33 metri di altezza il cui prototipo sarà 
pronto nel giro di poche settimane, mentre contiamo di procedere con le prime 
consegne la prossima primavera. Si tratta di una macchina molto performante in 
cui abbiamo concentrato tanta tecnologia, tante innovazioni e ovviamente sarà 
disponibile con batteria al litio. I disegni preliminari e le informazioni consegnate 
ai nostri distributori hanno già dato indicazioni interessanti”. Macchina di punta 
per il 2018, la nuova piattaforma Hinowa farà il proprio esordio ufficiale al 
prossimo Intermat di Parigi.

coperti. A Nogara le macchine vengono 
inventate, disegnate, ingegnerizzate 
e assemblate e i fornitori, cui vengono 
commissionati i componenti, sono tenuti 
a rispettare i severi standard Hinowa. È 
stato rivisto anche il magazzino, ora com-
pletamente mappato tramite QR-Code e 
codici a barre. Oggi Hinowa conta circa 
150 dipendenti tra uffici e officina, ma in 
tutto l’indotto occupa circa 400 persone.
La voglia di innovare è presente in mol-
teplici particolari, anche nella recente in-
stallazione di alcune colonnine di ricarica 
elettriche a disposizione dei dipendenti, 
dei clienti e dei fornitori per far fronte 
a un’esigenza sempre più attuale. “Del 
resto”, conferma Davide Fracca, “l’elet-
trificazione è un fenomeno che riscontria-
mo sempre di più nel nostro mondo delle 
piattaforme: se un volta le flotte erano 
esclusivamente diesel, oggi la proporzio-
ne gasolio/elettrico è pressoché parita-
ria”. Giunto alla fine dell’anno, il nostro 
incontro con Hinowa si è concluso con un 
bilancio del 2017 che, sono ancora parole 
di Davide Fracca, “è stato un anno molto 
buono, con un incremento quantificabile 
in un +25/30%. Il mercato domestico si è 
ripreso, con percentuali piuttosto simili 
a quelle registrate a livello internazio-

nale, e l’introduzione di nuovi modelli ci 
ha permesso di inseririci in settori in cui 
non eravamo presenti”. Dichiarazioni che 
inducono all’ottimismo e si innestano alla 
perfezione in una storia aziendale che, 
a partire dal nome, ha sempre cercato 
qualcosa di innovativo.

Davide Fracca, export 
sales manager di Hinowa


